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“Fundraising é brutal”
Paul Graham de 

“A Fundraising Survival Guide”



Gabriel Gratival

● Engenharia de Produção (UEM)

● Estatística e processos (WSU)

● Consultoria em processos 

○ Detroit (USA)

○ Bangkok (Tailandia)

○ Sirnach (Suíça)

○ New York (USA)

○ Huijou (China)

● CEO W3lcome



Fundraising em < 1 min



Entenda bem a história da 
sua startup



Ache os investidores 
certos



Se organize - faça seu 
dever de casa



Encontre e faça seu pitch 
para cada um deles 

(e mais) até você 
conseguir um sim



Receba o dinheiro no 
banco



Volte ao trabalho



Aprofundando...



Quem investe?



Porque os VC’s existem?



Porque levantar dinheiro?



Quando levantar $$?



Quanto levantar? 



Valuations para empresas

































Mecânicas de 
investimento



Mútuo Conversível



Equity



Mútuo Conversível
● Uma promessa de futuro equity
● Simples (3-6 páginas)
● Barato e rápido - Não necessita de um 

advogado



Equity
● Lento e pode sair caro
● Exige advogados
● Vc está vendendo um pedaço da sua SA
● Vc está dando direitos aos acionistas



Valuation Pré e 
Pós-money



O ecossistema de 
investimento



Anjos, VC’s 



Crowdfunding



ICO’s



Rounds
● Cartão de Crédito
● FFF’s
● Seed (Semente)
● Série A, B, C…
● IPO



Dicas para encontrar com 
Investidores



Se prepare, pesquise



Simplifique seu pitch



Demos são 
importantíssimas



Ouça!



Pratique



Não saia sem o próximo 
passo/fechamento



Pitches e 
Investors Decks



Negociação
Dicas



1.Empatia



2.Opções para uma 
posição mais forte



3.Leia tudo



4.Eles são melhores



Erros comuns



Super-otimização



Não falte 
com sua palavra



Não finja saber o que 
você não sabe



Não leve pro pessoal



Fundraising não é o 
ganhar



Se possível escolha os 
seus investidores com 

cuidado



Volte ao trabalho



Perguntas



Perguntas



Como Avaliar 
uma Startup



Como prever se um 
investidor vai gostar 

da minha ideia?



Startup = Growth
(crescimento)



Sua Startup é uma 
hipótese

Como eu construo 
essa hipótese



Ideia: Problema



Ideia: Problema
Ideia



Ideia: Problema
Ideia

Insight
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C = M + H + G

Dica#1

Comportamento
Motivação
Habilidade

Gatilho



1M+
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Dica#1
Ideal: 



1M+
20%/Ano
Agora
$B
Mudança Lei
Por Hora

Dica#1 
Ideal: 



Solução:

Dica#2 



Solução: Não comece por aqui

Dica#2 



Solução Procurando 
um Problema

Dica#2 

SPP



Dica#3

Insight: 
 



Insight: Vantagem Desleal
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Insight: Vantagem Desleal
Relacionado a Crescimento
 

Dica#3



Insight: Vantagem Desleal
Relacionado a Crescimento
Você precisa de uma

Dica#3



Founders
Mercado
Produto

Aquisição
Monopólio
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Exemplo #1



Problema: Founders não sabem como 
captar dinheiro se não conhecem 
alguém em VCs.

Solução: YC investe em empresas  
através de um formulário público.



Founder: Paul Graham, escritor de um livro e um incrível 
programador

Mercado: Empresas  Bilionárias serão de software, precisam de 
menos dinheiro, 

Produto: 3 meses com tudo pago no Vale, melhor coworking do 
mundo, anjos e VCs querem investir nessas empresas

Aquisição: PG escreve cartas e livros no seu blog e atrai milhões de 
startups

Monopólio: Network c Alumni são mais valiosos que outros 
parceiros. 



Founder: Investiram em 
mais de 2000 empresas 
desde 2005



Founder: Investiram em 
mais de 2000 empresas 
desde 2005



Resultado



Founder: Investiram em 
mais de 2000 empresas 
desde 2005



15 + de 1B de Valuation
93 com  mais de 100M 
Total US$ 100B+



Exemplo #2



Problema: Entrada das empresas são 
tediosas e ineficientes.

Solução: Um auto serviço para os 
visitantes, 10x mais rápido, 10x mais 
barato que uma recepção normal. 



Mercado: Mercado da Latam tem nuances diferente na  etapa de 
negociação, protegendo dos concorrentes. 

Produto: 10x mais rápido e 10x mais barato

Aquisição: 23% da nossa aquisição é por recomendação com 
R$ 0,00 CAC



Resultado



1,5 anos de empresa e negociando 
a um valuation de 5M+



Perguntas



Perguntas



Se você pudesse saber 
tudo sobre uma startup, 

como saberia se ela é um 
bom investimento?



Our Clients
 

















A importância do PMF e 
como identificá-lo



Cohort Retention



Cohort Retention



Cohort Retention



Cohort Retention



Cohort Retention



Cohort Retention



Cohort Retention



Cohort Retention



Cohort Retention



Cohort Retention



Cohort Retention



Perguntas



Obrigado!
gabriel@w3lcome.com

(11) 94825-9036


